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ACUERDO CON SAMSUNG
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, EN SU AFAN DE OFRECER LOS MEJORES
PRODUCTOS Y SERVICIOS A SUS CLIENTES, HA FIRMADO
UN ACUERDO CON SNAMSUNG ©eSPANA PARA
COMERCIALIZAR SUS SERVICIOS DE COSTE POR PAGINA,
DENTRO DEL SECTOR DE LA IMPRESION OFIMATICA.

CON ESTE ACUERDO, MATEDI PERMITE A SUS CLIENTES
ACCEDER A OFERTAS AJUSTADAS EN PRECIO,
GARANTIZANDO LA MAXIMA CALIDAD EN LAS
IMPRESORAS A INSTALAR Y TODO SUPERVISADO POR
UN EXCELENTE SERVICIO TECNICO Y POSVENTA, LIDER
MUNDIAL EN TECNOLOGIA.
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{QUE ES PAGO POR COPIA?
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Suministro, instalacion y/o configuracion segun las
necesidades del cliente, de equipos de impresion o
multifuncionales, en cuota de paginas o a precios de
suministro acordados, con los siguientes valores
anadidos:

v Asistencia técnica durante todo el tiempo contratado
(piezas, desplazamiento y mano de obra incluidas).

v" Monitorizacion del equipo con el detalle de volumenes
de impresion b/n o color por equipo y periodo.

v Suministro automatizado de consumibles: téner,
unidad de imagen, fotoconductor, kit de
mantenimiento...

v No necesita invertir en stock de consumibles.

v Solo tiene que preocuparse de tener papel, todo lo
demas esta incluido.

v" Factura uUnica.

v Beneficios fiscales, el cargo va directamente a la cuenta
de resultados.

u Gold TOSHIBA [ Preferred
| / % terraa@ Partner

Microsoft Partner i

© MATEDI 2014. 914990600



mailto:matedi@matedi.com

ESTUDIO DE CONSULTORIA
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Gracias a nuestro departamento de Consultoria IT, MATEDI
es capaz de ofrecerle una solucion que optimice su flujo de
documentos consiguiendo ahorros reales. En dos fases,
optimizaremos sus costes totales de propiedad (TCO).

1. Optimizacion de la flota de equipos de impresion, a
través de un despliegue equilibrado.

Grupos de Dptos. volumen Dptos.
Uso personal . .
trabajo medio volumen alto

Maxima productividad Coste minimo

2. Gestion Total de los servicios de impresion. Dicha
gestion permite reducir costes y aumentar |la
productividad IT y del propio usuario.
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AHORRO DE COSTES
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El gran problema que hay en las empresas es conseguir
identificar con precision cuales son sus costes REALES de
los servicios de impresion.

Costes Directos: Hardware

g Papel  (incluido financiamiento)
*  Adquisicion Hardware. Helpdesk 794 18%

0,
. Costes de Mantenimiento/soporte. 8%

«  Consumibles. Compras
, aprovision
*  Papel y energia. 1%
Costes Indirectos:
* Instalacion y Configuracion. Gestion de
*  Helpdesk. 23%
. Compras y aprovisionamiento.
* GestionT. Gestion de Energia
0,
. Gestion de Activos. 2% Espacio fisico 0,5 %
0,
«  Software. 3% Soporte y
.. Mantenimiento
° Formacion. 150k

M Soporte IT

m Consumibles El ahorro medio de
costes estimado es del

y 25%, y que se detalla
M Instalaciony

Actualizacion en el siguiente grafico.
m Equipamiento
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TIPOS DE CONTRATOS
o i

Gracias a la alianza entre SAMSUNG y MATEDI, podemos
disefiar una solucidon a su medida, ya que disponemos de
un gran parque de equipos de impresion, tanto laser negro
como laser color, ademas de equipos multifuncion de
ultima generacion.

SUMINISTRO

e Se instala una aplicacion y se automatiza la
entrega de toner o si el cliente lo prefiere, se
acuerda un coste por pagina.

.

RENTING+PAGINAS

e Cuota de financiacion de equipo y servicios +
coste de paginas a un precio pre-acordado.

Ve

CUOTAS CON PAGINAS INCLUIDAS

e Cuota mayor con coste por pagina pre-acordado
+ coste por exceso de volumen de paginas.

Ve

COSTE POR PAGINA

e Coste por pagina + coste por exceso de volumen
de paginas.
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TIPOS DE CONTRATOS (i)

A continuacion, mostramos un esquema para mostrar el

detalle de cada modalidad de contrato que existe de coste
por pagina.

COSTE POR
SERVICIO SUMINISTRO RENTING+CPP CUOTA +CCP2 PAGINA3

CUOTA CONSTANTE CUOTA FIJA+CPP1 CCP2+EXCESO CPP3

La cuota mensual ..
La cuota fija cubre el

ba.sadaf:n la HW + servicios. El El CPP cubre El CPP cubre
COSTES estimacion de todos los
CPP cubre los costes todos los costes.
consumo de ) costes.
, . variables.
téner/tinta
El consumible no
usado se reserva al
EN CASO DE .. o
MENOR CONSUMO sgwente ano. Se CUOTA FIJA CUOTA+CCP2 CCP3
revisala cuotaala
baja
En el ajuste anual se
EN CASO DE tiene en cuenta. Se CUOTA+CCP2+
MAYOR CONSUMO incrementa la cuota ~ —0 01 FHA+CPPL EXCESO CCP3+EXCESO

del siguiente afio.

Los pagosse  Los pagos se
MEDICION DEL Los pagos se basan en Los pagos se basan

el consumo anualde  en el contador de basan en el basan en el
VOLUMEN . , . contador de contador de
consumibles paginas . . .
paginas paginas
o
MODELO DE CONSTANTE EN EL ARG SOLO VARIAPORELN®  SE DISPARA S| HAY SE DISPARA S| HAY
FACTURACION DE PAGINAS IMPRESAS. EXCESO EXCESO

H_J
1anho | | |
> > >
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C/ Joaquin Sorolla 67

28522 - Rivas Vaciamadrid
Madrid

Tfno.: 914990600

Email: matedi@matedi.com
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